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Introduktion og agenda    
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Lars Østergaard, CEO  

• Roblon siden januar 2016 

• Cand. Merc.  

• 20 års CEO erfaring 

Carsten Michno, CFO 

• Roblon siden marts 2015 

• Cand. Merc. Aud., MBA 

• 20 år i ledende økonomistillinger 

• 10 års revisionsbaggrund 

 

Agenda: 

 Kort om Roblon 

 Strategi 2021 

 Resultat 2016/17 

 Guidance 2017/18 

 Spørgsmål 
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Kort om Roblon 
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Kort om Roblon 
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Forretningssegmenter 
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Markedspotentialer og vækstsituation 
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Segmentresultater 2016 /17 
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Omsætning 2016/17 mDKK 

284,5 

EBIT 2016/17 mDKK 

21,4 

100,2 

184,3 

24,0 

-1,1 
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Strategi 2021 
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Strategi 2021 
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Status på eksekvering 

Strategi eksekvering Status  

• Opkøb og etablering USA    

• Frasalg af Roblon Lighting  

• Ny organisationsstruktur  

• IT forretningsunderstøttelse 

• Turnaround i Engineering  

• 2 nye salgsdirektører (IF i USA og ENG i DK) 

• KAM 

• Asien 

• Fokus på færre udviklingsprojekter efter 
oprydning i udviklingsportefølje 

• Ansættelse af R&D ingeniører 

• Technology and Innovation manager i USA 
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• Vækst (organisk og opkøb)  

• Fokus på kerneforretningen 

• Styrke salgs- og markedsudvikling 

• Styrke produktudvikling 
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Opkøb af virksomhed i USA 
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 Roblon har pr. 3. april 2017 overtaget aktiviteter og 

aktiver relateret til den fiberoptiske kabelindustri fra 

Neptco, Hickory, North Carolina, USA 

 Etablering af Roblon US Inc. 

 Købet understøtter strategien for Roblon Industrial 

Fiber, hvor der tilstræbes en position som 

totalleverandør af styrkeelementløsninger i den 

fiberoptiske kabelindustri 

 Selskabet indgår med sin geografiske placering i et 

”cluster” indenfor den fiberoptiske kabelindustri 
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Resultat 2016/17 og guidance 2017/18 
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Årsregnskab 2016/17 - highlights 

CF fra drift Arbejdskapital Ophørende aktiviteter

samlet CF -12,3 mDKK påvirket af USA opkøb som forventet

blev 36,9 mDKK blev 80,4 mDKK resultat før skat på 4,1 mDKK

Resultat før skat Særlige poster USA selskab

8,2% margin andrager -7,1 mDKK har bidraget positivt
blev 23,4 mDKK primært transaktionsomk. under indkøring som planlagt

Ordretilgang Ordrebeholdning Omsætning

20,1% fremgang 36% stigning 23,9% fremgang
blev 304,7 mDKK blev 69,2 mDKK blev 284,5 mDKK

8,4% organisk vækst 29,3% organisk vækst 12,5% organisk vækst
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Økonomiske mål – realisering 2016/17 

 

Faktisk 2016/17 
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Årsregnskab 2016/17 – 3 års udvikling 
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Guidance 2017/18 
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mDKK 

 

2015/16 

 

2016/17 

Guidance  

2017/18 

I niveauet: 

Nettoomsætning 229,6 284,5 330,0 

Resultat før skat fortsættende aktiviteter 28,8 23,4 33,0 

Resultat før skat ophørende aktiviteter -3,4 4,1 0,0 

• Der forventes i 2017/18 en organisk omsætningsvækst i niveauet 7%: 
• I Roblon Industrial Fiber forventes der i niveauet 1-2% organisk vækst 
• I Roblon Engineering forventes der i niveauet 10-15% organisk vækst 

 
• Koncernen er primært eksponeret overfor USD og EUR fremmedvalutaer og 

forventet valutakurs for USD/DKK i 2017/18 er 625 
 

• I 2017/18 arbejdes der fortsat på at genskabe den operationelle platform for 
udvikling og vækst i koncernen, hvilket er afspejlet i guidance for 2017/18 
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Q&A 
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Ansvarsfraskrivelse 
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Nærværende præsentation indeholder udsagn om fremtidige forhold, herunder især 
forventningerne til omsætning og indtjening, som i sagens natur er usikre og forbundet med 
risici.  

Mange faktorer vil være uden for Roblons kontrol og kan medføre, at de faktiske resultater vil 
afvige væsentligt fra de forventninger, som udtrykkes i nærværende præsentation. Sådanne 
faktorer omfatter blandt andet – men ikke kun – ændringer i markeds- og 
konkurrenceforhold, ændringer i efterspørgsel og købemønstre, valutakurs- og renteudsving 
samt generelle økonomiske, politiske og forretningsmæssige forhold. 

Roblons afsætning er kendetegnet ved en projektsalgsmæssig struktur. Det gør det til enhver 
tid vanskeligt på forhånd at give forecast for fremtidig omsætning inden for givne terminer – 
henholdsvis kvartaler, halvår og helår. 
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