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Kort om Roblon
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Note: 1) Jf. Årsrapport 2019/20



Resultat og guidance
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Q1 - 2020/21:

Á Som forventet har COVID-19 påvirket Roblon negativt

Á Ordretilgang på 91,7 mDKK

Á Q1 omsætning iht. guidance og EBT lidt bedre

Á Likviditetsberedskab ultimo januar 2021 udgjorde 85,0 mDKK

Á Soliditetsgrad på 83,6%  

FY - 2020/21:

Á Fastholder forventningerne

Á Fortsat vækst i FOC

Á Ser forventet start på ordreoptag i Composite



Fiber Optic Cables
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Markedsvækst 

Á 5G, mere data, hurtigere dataoverførsel

ÁKonsolidering blandt kabelproducenter

ÁVÞrdikÞde forandring: òdomestic supplyò

Roblon US:

ÁCentralt placeret i NC telecom klynge

ÁStigende markedsandel

Á Investeringer i teknologi (Rod) og kapacitet

Roblon EMEA:

Á Transformation af forretningen

Á Lancering af Rod i 2021 - nu

Á Fokus på kernekunder / KAM



Composite
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Oil & Gas:

ÁStærk niche position / markedsleder

ÁProduktudvikling sammen med kunden

ÁMarkedsvækst i afgrænset kundesegment

ÁUdfordret af konjunkturer 

Andre segmenter 

(vind og energitransmission):

Á Forretnings- og produktudvikling

Á Lancerede nyt produkt til energikabler i 2019

ÁHar identificeret nye attraktive 

forretningssegmenter med fokus på 

fiberarmerede forstærkningselementer



Strategi 2020/21
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ÁStærk eksponering i industrierne 

Telekommunikation (kabelmaterialer til 

fiberoptiske kabelproducenter), Energy and 

Submarine Energy Transmission (bl.a. 

energikabler) - industrier hvor der i kommende år 

forventes markante globale vækstrater

ÁEtablering af produktion og salg helt tæt på 

kernekunder i USA, hvilket muliggør optimal 

betjening af kunden. Tilsvarende er planlagt og 

under eksekvering i Europa

ÁLancering af nye produkter med banebrydende 

bæredygtige produktionsprocesser med 

reduktion af energiforbrug i produktionen samt 

bæredygtige fiberprodukter, der erstatter traditionel 

stålarmering


